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Фамилия, имя, отчество

	Кулаков Евгений Владимирович

	Дата рождения

	14 октября 1981 года

	Адрес проживания:

	г. Вологда, ул. Маяковского, д. 31, кв. 12

	Телефон: +7-921-716-14-10; (8172) 70-14-10

	E-mail: fistoff@mail.ru

	Семейное положение

	холост, детей нет.

	

	Образование:

	Высшее экономическое,

	Вологодская государственная молочнохозяйственная академия им. Н.В.Верещагина (1999 – 2004 гг.)

	Экономический факультет: форма обучения - очная

	Квалификация: Менеджер; по специальности: Менеджмент организации

	

	Место и время работы
	Должность
	Обязанности

	ООО «Кран сервис плюс»

г. Вологда

с апреля 2006 по март 2009 г.
3 года


	менеджер отдела продаж
	Поиск новых клиентов, ведение договоров купли-продажи, расширение рынка сбыта, проведение переговоров с клиентом на местах, организация и участие в рекламно-выставочной деятельности, послепродажное обслуживание клиентов, участие в разработке новой номенклатуры товаров.
Отрасль: машиностроение

	Компания «МАКСИ» (ЧП Роздухов М.Е.)

г. Вологда

с ноября 2005 по апрель 2006г.
полгода
	специалист по логистике
	Формирование оптимального количества товара на розничной точке, контроль остатков товара, анализ продаж, своевременный заказ товара, контроль перемещения товаров между розничными точками, организация и управление персоналом на розничных точках.
Отрасль: продукты питания - розница

	ООО «Бываловский машиностроительный завод», 

г. Вологда, 

с сентября 2004 по ноябрь 2005 г.
1 год
	менеджер отдела маркетинга
	Анализ удовлетворенности и предпочтений клиентов, анализ рынка и оценка перспективных направлений развития, разработка и реализация рекламных компаний, анализ деятельности предприятия и корректировка дальнейшей деятельности пред​приятия в соответствии с требованиями рынка.
Отрасль: машиностроение

	ООО «ИНФО»
г. Вологда
с июля 2003 по июль 2004 г.
1 год
	менеджер по продажам
	Поиск и разработка новых кли​​ен​т​ов, ведение и удержание постоянных, проведение рекламы, продвижение на рынок программных продуктов по маркетингу.
Отрасль: программное обеспечение

	Опыт

	· Поиск клиентов и ведение деловых переговоров

· Участие в тендерах на поставку продукции
· Большой опыт продаж грузоподъемного оборудования

· Знание сильных и слабых сторон продукции различных заводов-изготовителей грузоподъемного оборудования

· Знание рынка грузоподъемного оборудования и его тенденций
· Наработанные деловые связи
· Телефонные продажи

· Разработка  и внедрение системы CRM (управления взаимоотношениями с клиентами).
· Разработка и проведение рекламных мероприятий.

· Анализ потребительских свойств выпускаемой (реализуемой) предприятием продукции и требований, предъявляемых к ней покупа​телями.
· Ведение маркетинговых исследований и разработка стратегии предприятия.

· Анализ положения предприятия на рынке.

· Разработка и участие в программах по стимулированию сбыта.

· Организация работы и обучение персонала.

· Анализ и разработка предложений по ценовой политике предприятия.
· Организация и участие в выставках.
· Проведение мероприятий по улучшению корпоративного сайта

	

	Деловые качества

	Ответственность, лояльность, высокая работоспособность, пунктуальность, коммуни​ка​бе​ль​но​сть, постоянное самообразование, готовность к командировкам.

	

	Рекомендации

	Кобылин Дмитрий Михайлович, коммерческий директор ООО «Кран сервис плюс», 8-921-713-49-05
Метелкин Александр Анатольевич, технический директор ООО «Торговый дом «БМЗ», 8-911-501-06-38
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